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FACULTAD DE NEGOCIOS.

PROGRAMA DE ADMINISTRACION Y GESTION COMERCIAL

ADULTO TRABAJADOR
- MODALIDAD: SEMIPRESENCIAL
PLAN DE ESTUDIOS WA 2025
PERIODO CATALOGO: 225000
Horas presenciales [ [
e e I T I N T I B I e
VATHZSOIW | COMPLENENTOS DE MATEMATICA s T e o o o 2 P o o o B o o o
Lenczsonw [comunicacion : s P o 0 o 2 p 0 o 0 2 0 3 0
Do [presEcER L : o : : 0 3 0
: comestoow Al 4 4 0 3 0 o 2
vacviow  [aowinisTRACION 4 4 0 B 0 o 2
Howazsos  |cupsoaNiaGLosAL 2 : : o 0 o 2 : 0 o 0
Tomaceio| = | un | o
ATHZSOIW | WATEMATICA BASICA s T e o o o 2 P o o o B o o o |comLevenTos oe waTEwATIcn
Lenczsozw  [comunicacion 2 s P o 0 o 2 2 0 3 0 2 0 3 o |comumicacion
conTioew  [conTaBLDAD GENERAL B B 0 p : :
2 Doz [preseciner2 : o : : 0 o 0 PRE BEGINER 1
comErsomw  |NEGociAcioN comERcIAL s s 0 B 0 0o 4 INTRODUCCION A LA GESTION COMERCIAL
RRHHZS0S | DESARROLLODELTALENTO 2 : : o 0 o 2 : 0 3 0
Toraceio| = | un | ©
HOwAZs | RESPONSABILIOAD SOCAL 2 T f o o o 2 T o o o
NFOLIZ0A | HERRAMIENTAS WNFORMATICAS 2 o 2 p 0 o 0
ECONIZ09A  |MICROECONOMIAPARA ADMINISTRADORES B o B p 2 o 0 conpLevENTos DE MATEMATICA
3 wamhzsosw  [watemaTicas s : . 3 0 3 2 p 0 3 0 2 0 o o |waremancasasica
Lenczsoaw  [comunicacion s s : . 3 0 3 2 p 0 3 0 2 0 3 o |comumicacionz
Ivezsos  [METODOLOGIAUNIVERSTARIA 3 : 2 3 0 3 2 p 0 3 0
Toraiceio| o | 4 |
STATZEOIN | PROBABILIDAD Y ESTADISTIC s T ) 2 P o o o B o o o |varewaticasAsica
Finisosw  [cosTos veResuPUESTOS 3 B 0 p : : conTasiLioAD cENERAL
Howas  [ProvecTo sociAL : 3 : : 0 3 0 1040 SOCIAL
4 warkizow  [warkeTinG . 3 . B 0 o 2
coveriony  |NEsocios piemALES 2 p 0 p 0 3 0
o103 [EncusH For susivess 3 3 3 p 2 3 0 PREBEGINER 2
Toraceo| m | s | =
NFOLLGS | NFORMATICA PARANEGOCIOS 3 o 3 o o P 2 ERRAMIENTAS INFORMATICAS
IVEZS0s | METODOLOGIADE LA INVESTIGACION 3 : 2 3 0 3 2 p 0 3 0 VETODOLOGIA UNVERSITARIA
vAGMLzoaw  [oISERO ORGANIZACIONAL Y PROCESOS 3 3 3 B 0 3 o |warcerne
. SUPP2s04  [GESTION DE LA CADENA DE SUMNISTROS 3 3 3 B 0 3 o |nesociacion comercia
RRHHI20MW  |GESTION DE RECURSOS HUMANOS 3 3 3 B 0 3 o |sommisTracion
FINNISOSS | ADMINISTRACION FINANCIERA 3 3 3 p 2 3 0 cosTos v presuPUESTOS
RRHHZSE |EwPLEABILDAD . p 2 3 0 3 . p 0 3 0 DESARROLLO DELTALENTO
Toraceo| 2 | s | =
RRHHIS0M oF SUELD s o s B o o '+ |GesTion oE recuRsos HuvANos
AGM2szs  |NEGOCIOS INTERNACIONALES . 3 . B 0 3 2
. OEREMOZW  [LEGISLACION COMERCIAL . : 3 3 0 o 2 B 0 o 0
MAGMZSOBW  |COMPORTAMIENTO ORGANIZACIONAL 3 3 3 p 2 3 0 sEsTION DE RECURSOS HUMANOS
WARKISOW [ IVESTIGACION cUALTATIVA s s 0 B 0 3 . PROBABILIDAD Y ESTADISTICA
Toraceio| = | s | =
VARKISESW | NVESTIGACION CUANTITATIVA s s o B o o p NVESTIGAGION CUALITATIVA
CovErsom | supERvISION DE VENTAS s 3 s B 0 o . DE SUELDOS Y e
7 WARKLZOW [ COMPORTAMENTO DEL CONSUMIDOR 3 B 0 B 0 o 0 ciupADANA GLOBAL
WvEzsT  [PRACTICAS PREPROFESIONALES B . 2 o 0 o 2 0 o o |empLersiLionD + 150 caeorTos aprosaos
Toraiceio| 2 | w | 7
VAGMISION |DIRECCION DE VENTAS, PROCESOS E NDICADORES s o s B o o ©|comporTamtEnTo oRGANZACIONAL
waRKIsOsW  [PRoSPECCION CoMERCIAL s s 0 B 0 o . DE SUELDOS Y e
f FiNLols | PROYECTOS DE INVERSION . o . 4 0 o 0 ADMINISTRACION FINANCIERA
CovEriw  |ErcoNomia covERCIAL s o s B 0 o s
Toraceio| o | 5 | =
VARKISOWW | PLAN DENARKETING s . o B o o s ORECCION DE VENTAS, PROCESOS £ INDICADORES
X wvezs [resis B 4 . o 0 o B 4 0 o o |METODOLOGIA DE LA INVESTIGACION + 150 CREDITOS APROBADOS
eLecTvo 1 . o . 4 0 o 0 150 CREDITO APROBADOS
Toraceio| m | 1 | e
AUDSOW | AUDITORIA COMERGIAL s . o B o o s ORECCION DE VENTAS, PROCESOS £ INDICADORES
B ez [TRABAIO DE VESTIGACION B 4 . o 0 o B 4 0 o o |ress
eLectvo 2 . o . 4 0 o 0 eecmvo 1
Toraceio| m | 1 | e
TOTALPLANDEESTUDOS| 20 | B0 | 10
CURSOS ELECTIVOS  AADMINISTRACION ¥ GESTION GOVERGAL
— LEVENDA
I e e I I N T I B S —
s VAGMISIoA | EMPRESAS FAMILARES . o . p o o o HT _|Horas de desarrollo teérico
0 COMEZS09  [vaLLER DE VENTAS PARA EPRENDEDORES . ° . . 0 o 0 HP__Horas de desarrollo practico
HL__[Horas de desarrollo practico en
0 MAGMISI3  |EXPRESION CORPORAL PARALOS NEGOCIOS . 3 . . 0 o o PC__[Horas de practica de campo
€1 Plan de Estudios indica horas por semana para un semestre
académico de 16 semanas.
— Los cursos que se desarrollan de forma modular, en 8 semanas cada
cicLo CODIGOBANNER  |ELECTIVO 2 on Jereres]erver [ wr T we T e wr [ e [ow ] e wr [ e [ ] e o, 56 desarrollarn con ol doble de horas por semana.
10 VARKISZL | MARKETING DIGITAL Y ANALITICA WEB . o . . o o o o5 cursos especiales relacionades con Practica Pre
10 wacwior  |GESTION DE LA CALDAD . ° . . 0 o 0 i Tesis y Trabajo de Investigacién se
desarrollarén en 16 semanas.
1 PSORZ510 | NEGOCIACION Y RESOLUCION DE CONFLICTOS . 3 . . 0 o 0

Para optar el grado de Bachiller en Administracion y Gestion Comercial es

el Reglamento de Grados y Titulos vigente.




