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Instituto Internacional para el
Aseguramiento de la Calidad

. Obtuvimos la acreditacién 9 de cada 10 Convalidacién Horarios flexibles
institucional internacional egresados mejoraron su en caso tengas estudios previos para que puedas manejar mejor
en todos nuestros campus. situacion laboral*. podras convalidar cursos** tus tiempos y cumplir tus objetivos

® Formularasy evaluaras planes comerciales y estratégicos.

Gestionaras equipos comerciales.

Realizaras prondsticos comerciales en diferentes escenarios.

Planificaras y coordinaras las actividades de la fuerza de ventas.

® Potenciards el talento humano en la organizacién.

Disenaras e implementaras proyectos comerciales.

Identificaras y optimizaras los procesos de negocio de las organizaciones.

A B C

Haber aprobado todas las asignaturas Elaborar y aprobar Haber demostrado el dominio
y obtenido el creditaje correspondiente un trabajo de un segundo idioma, de

de acuerdo al plan curricular de la de investigacion. acuerdo al reglamento de
carrera profesional cursada y vigente al grados y titulos vigente.

momento de su egreso.

* Informe IPSOS Pert 2019: Estudio de Empleabilidad de egresados del programa Working Adult de la Universidad Privada del Norte. Muestra: 286 entrevistados. Fecha de campo: 04 al 13 de setiembre. Margen de error: +/-5.66%.
** Sujeto a evaluacion de institucion donde el postulante haya estudiado.

wa.upn.edu.pe



MALLA
CURRICULAR *

CICLO > Complementos CICLO > Matematica basica (v) CICLO > Psicologia de la felicidad (v)
de matematica > Comunicacioén 2 (v) > Herramientas informaticas (v)
01 > Comunicacion 1 (v) 02 > Contabilidad general 03 > Microeconomia para
21 CRED. > PreBeginner1 (v) 21 CRED. > PreBeginner 2 (v) 18 CRED. administradores (v)
> Introduccion a la gestion > Negociacién comercial > Matematica 1
comercial > Desarrollo del talento (v) > Comunicaciéon 3
> Administracion > Proyecto social

> Responsabilidad social

> Informatica para negocios

CICLO > Probabilidad y estadistica (v) CICLO Metodologia de la CICLO > Administraciéon de sueldos
04 > Costos y presupuestos 05 investigacion (v) 0 6 y compensanciones
> Metodologia universitaria (v) > Disefio organizacional > Negocios internacionales
20 CRED. > Marketing 22CRED. y procesos 21 CRED. > Legislacién comercial
> Negocios digitales > Gestidon de la cadena de > Comportamiento
> English for business suministros organizacional (v)
> Gestién de recursos humanos (v) > Investigacion cualitativa

> Administracién financiera (v)
> Empleabilidad (v)

CICLO > Investigacion cuantitativa CICLO > Direccion de ventas, CICLO > Plan de marketing
> Supervisién de ventas procesos e indicadores 09 > Taller de tesis 1 (v)
07 > Comportamiento del 08 > Prospeccién comercial > Electivo 1
21 CRED.  consumidor (v) 20 CRED. > Proyectos de inversion (v) 18 CRED.
> Practica preprofesional (v) > Ergonomia comercial

CICLO > Auditoria comercial

> Taller de tesis 2 (v)
10 > Electivo 2
18 CRED.
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* La universidad se reserva el derecho de cerrar una carrera en caso no se alcance el minimo de 15 estudiantes matriculados. Esta malla es aplicada inclusive
para estudiantes reingresantes. Estructura curricular y docentes referenciales - sujeto a cambios. La universidad tiene la facultad de asignar a los estudiantes
cursos en linea segun disponibilidad o capacidad de ciclo.

(v) Curso virtual en 16 semanas.
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